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di Stefano Boscarato



Se stai leggendo queste pagi-
ne è perché, molto probabil-
mente, stai cercando un nuovo 
lavoro o addirittura il primo la-
voro. Innanzitutto mi presento: 
sono Stefano Boscarato.

Se non mi conosci sono un 
agente immobiliare e ho la 
particolarità di essere il Primo 
Agente Immobiliare Specia-
lizzato Esclusivamente nella 
Vendita di Case e Apparta-
menti.

Tu dirai: “Ma come mai un 
agente immobiliare parla di 
lavoro?”, perchè voglio par-
larti di opportunità!



Se sei insoddisfatto e vorresti qual-
cosa di più dal lavoro, magari po-
trebbe interessarti la mia proposta!

Un bilancio non solo economico 
(che sicuramente è importante), ma 
soprattutto personale e professiona-
le.

Esiste la possibilità di diventare uno 
Specialista nel Vendere Case Certi-
ficato con il Sistema di Vendita Im-
mobiliare®!

Un Agente Immobiliare Specializza-
to esclusivamente nella vendita di im-
mobili residenziali, un professionista 
che guadagna molto più della media 
perché fornisce un servizio che nes-
sun altro può dare al cliente finale.

È il momento di trovare la forza e la 
motivazione di cambiare le cose!
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Invia la tua candidatura a
 info@stefanoboscarato.com

INVIA QUI
IL TUO CV

https://mail.google.com/mail/u/0/#inbox?compose=CllgCHrfSnLwVDRMzhPnDHpbtzfkxksLWbbkpqlZnGBRrgHmJKQRdTsqcMjKDwWmDHrnvMtncgq



Se stai cercando lavoro come agente 
immobiliare, la cosa più importante che 
dovresti fare è scegliere il migliore!

Devi informarti e capire chi è il più com-
petente nel formare agenti immobiliari e 
sul numero di agenti immobiliari con ri-
sultati importanti che ha formato. 

Ti dovresti chiedere: “Voglio rivolgermi 
ad una persona o ad un’agenzia anoni-
ma, o ad una persona o ad un’agenzia 
immobiliare autorevole sul mercato?”

Se tu fossi un praticante avvocato, ti as-
sicuro che vorresti entrare nel più famoso 
studio legale della città: questo perché ti 
garantirebbe da subito un’autorevolez-
za con i tuoi clienti, perché faresti lette-
ralmente il figo a dire che lavori in quello 
studio, e soprattutto saresti sicuro di ve-
nir formato nella maniera giusta.
 



GIUSEPPE 
R U S S O
Sono Giuseppe, ho 27 anni, e sono agente Grandi Agenzie da quat-
tro anni.
Seppur da così poco tempo ho già ottenuto grandi risultati come 
Agente, e mi sto avviando al ruolo di Responsabile.
Questo grazie ai valori che l’azienda da subito mi ha trasmesso.
Sono sempre stati molto trasparenti con me sin da subito, molto leali 
e ciò che più mi ha spinto ad entrare qui è stata la meritocrazia.
Meritocrazia, perché qui non conta quanti anni hai, cosa hai fatto 
prima o da dove arrivi.
Contano solo i risultati che ottieni.
Quindi, se anche tu hai voglia di capire quanto vali e hai voglia di 
metterti in gioco, vieni in Grandi Agenzie.



Come avrai capito non cerco agenti im-
mobiliari ma imprenditori.

Ho preso da zero 28 persone e le ho for-
mate e portate ad essere agenti immobi-
liari professionisti.

Ho preso con me 10 persone che erano 
già agenti immobiliari e li ho formati col 
mio sistema, migliorati tecnicamente e 
commercialmente, e fatti crescere.
Di questi, 9 sono già diventati imprenditori 
nel settore immobiliare.

Gli agenti immobiliari che arrivano da al-
tre realtà, già dal primo anno fanno alme-
no il 30% di vendite in più grazie al mio 
sistema.

Un agente immobiliare professionista for-
mato da me (anche alla prima   esperien-
za assoluta nel settore), produce tranquil-
lamente almeno il doppio delle vendite 
che fa in media un agente immobiliare in 
Italia.



Se ti stai chiedendo se la Scuola di Formazione Sistema di Vendita 
Immobiliare® Academy fa per te, sono certo che in questa pagina 
troverai tutte le informazioni di cui hai bisogno per prendere una 
decisione consapevole e ragionata. 

Innanzitutto, voglio essere estremamente sincero con te: Sistema di 
Vendita Immobiliare® Academy NON è per tutti.

Sistema di Vendita Immobiliare® Academy, infatti, non fa per te se 
non ti interessa nulla dei tuoi clienti, se li vedi solo come dei nu-
meri e come dei portafogli ambulanti a cui scucire qualche migliaio 
di euro per piazzare case a seconda delle TUE necessità.



Il cuore pulsante di Sistema 
di Vendita Immobiliare® 
Academy, infatti, è l’etica 
del vender bene.

Sistema di Vendita Immobi-
liare® Academy non fa per 
te, se pensi di saper già tutto 
e se sei convinto che non si 
possa migliorare.
A mio avviso c’è sempre 
margine di miglioramento in 
tutto ciò che si fa.

Io stesso mi sottopongo in 
maniera costante e regolare 
a formazione di alto livello, 
e avere un processo di cre-
scita chiaro e definito aiuta 
chiunque ad esprimere il 
meglio di sé.
Sia a livello professionale, 
sia a livello personale.



IVAN JAVIER 
PEREYARA
Lavoro nel settore immobiliare da diversi anni e ho conosciuto molte 
realtà ma nulla in confronto a questa incredibile squadra.
Quello che mi ha fatto legare a Grandi Agenzie è la passione che 
questi ragazzi ci mettono in quello che fanno.

C’è da comprendere che noi lavoriamo con i risparmi più importanti 
delle famiglie, abbiamo una grossa responsabilità e siamo qui per 
soddisfare non solo le loro esigenze ma anche i loro sogni.
In Grandi Agenzie prima di tutto vieni formato a fare la differenza.
Hai la possibilità di crescere molto velocemente non solo a livello 
economico e tecnico ma anche mentalmente.



Ma come funziona in concreto la Scuola Sistema di 
Vendita Immobiliare® Academy?
 
La scuola Sistema di Vendita Immobiliare® Academy 
è un vero e proprio percorso che ti guiderà nell’ap-
prendimento del nostro metodo, passo dopo passo.
 
All’interno del programma, ho distillato tutte le com-
petenze tecniche e commerciali necessarie per: 

1 aiutare chi inizia senza esperienza specifica a partire 
con le giuste competenze con un vero piano di cre-
scita che lo può portare a diventare imprenditore nel 
settore immobiliare;

aiutare i tanti agenti immobiliari finiti dentro al vortice 
della crisi immobiliare a rinascere grazie a un nuovo 
sistema di consulenza testato da chi lo fa in prima 
persona, e funzionante ;

2

aiutare chi ha esperienza di vendita in altri settori a 
traghettare la propria competenza nel settore immo-
biliare ed evolvendola in chiave manageriale no a 
diventare dei veri imprenditori.

3



La scuola si sviluppa su 5 livelli e ogni livello prevede due 
o più giornate di formazione.
Durante il percorso gli agenti ottengono:

Un distillato di formazione immobiliare, commerciale, 
relazionale.

Come raccogliere i dati delicati dei tuoi clienti diven-
tando il loro punto di  riferimento.

Allenamento sul processo di Analisi “Sistema di Ven-
dita Immobiliare®”

Come elaborare e consegnare la Consulenza “Siste-
ma di Vendita Immobiliare®” nel modo corretto affin-
ché il cliente la divori con reale interesse.

Come esporre il “Sistema di Vendita Immobiliare®” ai 
tuoi clienti in modo coinvolgente e incisivo.

Come eliminare le obiezioni sul prezzo e discutere 
solo di soluzioni con clienti già qualificati.



L’attestazione come Agente Immobiliare Certificato “Si-
stema di Vendita Immobiliare® – Specialista del Vende-
re Case”.

Il tuo personale piano per far esplodere i tuoi guadagni.

Un sistema facile e infallibile per aumentare di anno in 
anno il numero di clienti referenziati da clienti soddisfatti.

Il corretto posizionamento nel ruolo di professionista.

Ma soprattutto, imparerai a costruire un nuovo campo da 
gioco in cui lavorare senza concorrenza e poterti con-
centrare esclusivamente sui clienti e su ciò di cui hanno 
bisogno.



Sistema di Vendita Immobiliare® Aca-
demy NON E’ UNA SCUOLA DI FOR-
MAZIONE TEORICA.
Qui si studia e si lavora in contempora-
nea, per potersi creare una vera carriera.
 
Se sei una persona in linea con i princi-
pi che ti ho appena esposto e condividi i 
nostri valori, allora non puoi mancare alla 
Scuola Sistema di Vendita Immobiliare® 
Academy. 

“Mi hai convinto! Sono in linea con i prin-
cipi di Sistema di Vendita Immobiliare® 
Academy e voglio capire come parteci-
pare alla scuola, cosa devo fare?”

Invia una email a 
info@stefanoboscarato.com 
e verrai contattato da un nostro respon-
sabile: insieme a lui capirete se e come la 
scuola Sistema di Vendita Immobiliare® 
Academy possa aiutarti nella tua specifi-
ca situazione, e ti illustrerà la modalità di 
iscrizione.



RICCARDO 
B E N I N
La scelta di entrare a far parte in Grandi Agenzie nasce per la gran-
de opportunità di lavorare in un azienda con sani valori e principi, 
mantenuti vivi giornalmente dal Broker titolare Stefano Boscarato.
Infatti lavorare con Stefano ti permette di crescere professionalmente 
ma soprattutto a livello personale, grazie ad un supporto costante.
Uno dei valori principali dell’azienda è: RECIPROCITA’.
L’azienda dà tantissimo in termini di formazione, supporto, ma ovvia-
mente bisogna restituire il tutto in voglia di mettersi in gioco, arontare 
i propri problemi e lavorare sodo.
Ringrazio quindi Grandi Agenzie, ma soprattutto Stefano Boscarato 
per la possibilità che mi ha concesso e che concederà a te se vuoi 
diventare la migliore versione di te.



CLICCA QUI
PER INVIARE

IL TUO CV

AL TUO SUCCESSO E 
ALLA TUA CARRIERA!

invia il tuo cv e collabora con noi per il tuo futuro!

https://mail.google.com/mail/u/0/?tab=rm&ogbl#inbox?compose=CllgCJNvMtqFTJHQNdBkdBxRvhNhxqjXLKWzXGgxjhBnPDDBQvzxZGhJCrWmxSkQWrmxHFPXbTL
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